Venda Transforme sua

organizacao
Direta num negoécio

No sistema de venda direta é preciso somar m i I io n é ri o!

conhecimento e técnica ao talento do homem
de negdcios. Representa um canal de
distribuicio de grande potencial para
empresas e distribuidores.

Objetivos

- Preparar o distribuidor independente e
aprimorar sua postura diante da profissdo, da

empresa e do cliente.
- Fornecer as técnicas de fechamento e
negociagao.

Conteudo Programatico

Venda Direta. Profissional de Venda direta. As
Ferramentas do Vendedor na Venda Direta.
Conheca 0 seu negdcio, o seu mercado e o
seu produto. As Leis da Venda.
Caracteristicas e Beneficios. Preco. Cliente.
Roteiros de Venda. Os passos da Venda.
Sinais de compra. Técnicas de fechamento.
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