Vender
Bem

O cliente quer comprar. Vocé quer vender.
O cliente nao treina para nao comprar.
Vocé treina para vender. Vamos superar
as suas expectativas para vocé superar as
expectativas do seu cliente!

Objetivos
- Aprimorar a postura profissional - Vender

mais - Ganhar mais - Ser mais feliz.

Conteudo Programatico

O Profissional de vendas hoje. Conheca o
seu negdcio, o seu mercado e o seu
produto. Planejamento. As Leis da
venda. Caracteristicas. Beneficios.
Preco. Cliente. Os tipos de clientes.
Fechamento de vendas. 4 Dicas para
vender seu produto, servico ou imagem.
Atitude e motivacao.

Transforme
sua equipe
numa maquina
de vendas!
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